Na wysokiej gorze izraelskRiej ja zasadze.
I wypusci pedy i wyda owoce, i stanie cedrem poteznym;
i bedzie pod nim mieszkac¢ wszelRie ptactwo i w cieniu jego gatezi
zamieszka wszystko, co ma skrzydta. Ezechiel 17:23

DLACZEGO WARTO
wspotpracowac z Cedrem

TANIE] : 0d 20 do 50%.
Dzieki duzej liczbie cztonkdéw mozemy zaproponowac
wyjatkowo atrakcyjne ceny.

SZYBCIE] : OszczednosS¢ czasu.
Powierzajac nam negocjacje cen z dostawcami,
mozecie catkowicie skoncentrowac sie na waszej misji.

£ATWIE] : Indywidualne podejscie.
Gwarantujemy profesjonalne i indywidualne podejscie,
posredniczymy w kontaktach z dostawcami.

5 000 instytucji koscielnych wspétpracuje z
nami we Francji:

Juz nam zaufali - niektérzy cztonkowie Cedru:
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Ksiadz

Bogustaw Brzys

Rektor Polskiej Misji Katolickiej
we Francji

Cedr
pomogt mi sformutowaé warunki przetargu i
przeanalizowac¢ odpowiedzi. Dzieki temu, udato
sie nam zakupi¢ niezbedne wyposazenie i nie
przekroczyc ustalonego wczesniej budzetu.”

Siostra Maria Dorota
Kotodziejczyk

Ekonom generalny
Stuzebnice Serca Jezusowego

Dodatkowo, mozemy liczy¢ na
indywidualne podejscie przedstawiciela regio-
nalnego i kierownika dziatu zakup6w. Pragne
takze zaznaczy¢, ze mamy bardzo dobre relacje
znaszymi dostawcami, ktorzy przywoza nam
zakupy na miejsce, co jest szczegoélnie dla nas
wazne.”

Ksiadz Marcin Grzelak
Dyrektor Administracyjny
Wyzsze Seminarium Duchowne
w todzi

Aktualnie wydaje o 30% mniej
na zakup kopiarek. Cenie sobie, ze Cedr zajmuje sie
wyszukiwaniem najlepszych ofert, robi to, co mnie
zajmuje najwiecej czasu. Indywidualne podejscie
przedstawiciela regionalnego jest profesjonalne.
Mam nadzieje, ze nie przesadzam zwracajac sie do
niego dos¢ czesto.”

www.grupacedr.pl




Eksperci do Waszej dyspozycji
telefonow, kserokopiarek,
warunki umowy o serwis, itp ...? Aby dokonac¢ udanego zakupu, trzeba
najpierw wiedzie¢ jak i co porownywac. To prawdziwa sztuka - sztuka, ktora
stata sie czeScig naszej pracy.
wiedzg jakie pytania
zadac¢ zwracajac sie do dostawcow i jak porownac ich oferty.

Skuteczne przeprowadzenie przetargu nie moze by¢ improwizowane: jest
ono kluczem do unikniecia przykrych niespodzianek.

Przez 20 lat wiele sie nauczyliSmy.

Jak dziatamy?...

zorganizowanego przez Cedr.

Nasi eksperci potrzebuja Srednio 6 miesiecy, aby otworzyc¢ nowy dziat:
analizuja oferty, ogtaszajq przetargi i spotykaja sie z dostawcami.

Cztonkowie Cedru decyduja

Otwarcie nowego dziatu odbywa sie na ich wniosek, wspdlnie
przygotowujemy specyfikacje wymagan i negocjujemy z dostawcami.
Podczas spotkan regionalnych, to cztonkowie decyduja o wpisaniu
nowego dostawcy na liste referencyjna.

Sprawdzcie ile
zaoszczedzicie
Poproscie przedstawiciela
regionalnego, aby przygotowat
darmowag analize porébwnawcza.
Dowiecie sie od razu, jakie
oszczednosci mozecie osiagnac
stajac sie cztonkiem Cedru.

Sylvain Lebeau
Prezes

783290 237

kontakt@grupacedr.pl
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