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AGENT GENERAL H/F Aix-en-Provence (Bouches-du-Rhéne)

CCLD RECRUTEMENT, Cabinet de recrutement spécialiste

des Fonctions [Commerciales] et dela [Distribution], recherche pour son client, Le
Conservateur, un(e) : Agent Général H/F - Poste basé a Aix-en-provenceDescription du
poste :En véritable Entrepreneur, vous adressez une Clientele de Particuliers et de Chefs
d'entreprise.A l'issue d'un accompagnement patrimonial personnalisé, vous proposez les
produits du GroupeLe Conservateur les plus adaptés. Dans ce cadre, vos missions vous
amenent a :Assurer le développement commercial de votre secteur Identifier de
nouvelles cibles clients (Chefs d'entreprises, hauts revenus, etc...)Conseiller au mieux de
leurs intéréts les Clients en leur offrant les solutions du ConservateurEtablir un vrai
partenariat de confiance avec vos clients par la mise en place d'une relation d'expert et
de proximité.Profil recherché :De formation commerciale et bancaire, vous justifiez d'une
expérience réussie dans le développement d'un portefeuille de clients de professionnels,
que ce soit en établissement bancaire ou dans leConseil en Gestion de

Patrimoine. Autonome et organisé(e), vous étes reconnu(e) pour votre sens du service
client, votre excellentrelationnel et votre capacité a animer et développer un
réseau.Votre réelle implication dans votre travail, votre ténacité et votre expertise
financiére vous permettront de réussir dans ce poste.Vous souhaitez rejoindre un groupe
leader et contribuer a leur développement commercial ?Rencontrons-nous ! Nous offrons
:En véritable Entrepreneur, vous adressez une Clientele de Particuliers et de Chefs
d'entreprise.A |'issue d'un accompagnement patrimonial personnalisé, vous proposez les
produits du Groupele Conservateur les plus adaptés. Dans ce cadre, vos missions vous
amenent a :Assurer le développement commercial de votre secteur Identifier de
nouvelles cibles clients (Chefs d'entreprises, hauts revenus, etc...)Conseiller au mieux de
leurs intéréts les Clients en leur offrant les solutions du ConservateurEtablir un vrai
partenariat de confiance avec vos clients par la mise en place d'une relation d'expert et
de proximité.Pour postuler cliquer ici.
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